MARKETING ESTRATEGICO E VENDAS
(360h)

Objetivo:

Oportunizar qualificacdo em nivel de pds-graduacédo “lato sensu” aos executivos e
profissionais envolvidos em atividades relacionadas ao marketing e as estratégias de
vendas tendo em vista a capacitacdo para conhecer o consumidor, realizar andlise de
mercado, planejar e monitorar as vendas e o resultado do negdcio, realizar
planejamento e a elaboracdo das estratégias de marketing no gerenciamento
comercial e entender marketing como elo integrador das diversas areas
organizacionais.

A guem se destina:

Executivos de todas as areas, portadores de diploma de nivel superior, interessados
nas areas de Marketing e de Vendas.

Conteudo Programatico:

Area Comum:
+ Etica
« Metodologia da pesquisa cientifica
* Metodologia do ensino superior
» ToOpicos especiais

Area Especifica:
e Branding - gestdo de marcas
e Canais de distribuicéo e logistica
e Comunicagdo com o mercado
* e-commerce
* Formacao de preco de venda
* Gerenciamento da forca de venda
» Marketing de negdcios virtuais
« Marketing internacional
« Marketing sensorial e técnicas de atratividade
* Marketing socioambiental
« Planejamento de marketing
« Propaganda
» Supply chain management, trade marketing e logistica

Corpo Docente

Nome do Professor Titulacéo
» André Rogério Berto Mestre
» Carlos Martins Delgado Neto Mestre

+ Celso Antonio Mariani Mestre



+ Daniel Fernando Matheus Gomes Doutor

* Fabiano Palhares Galao Mestre

+ Fabio Benito Pozza Mestre

* Fabio Luis Zanardi Coltro Mestre

* Henrique Benevenuto de Souza Especialista
» Jodo Antonio Freitas Coelho Especialista
* Joao Luiz Gilberto de Carvalho Mestre

e José Alves da Cruz Especialista
* Leonardo Favero Sartori Mestre

¢ Luiz Carlos Santi Mestre

» Mario Nei Pacagnan Doutor

e Marisa Zanini Especialista
* Rosani Paiva Ariosi Mestre

*« Rosemeri Passos Baltazar Machado Doutora

Dias e Horarios:

As aulas serdo aos sabados das 08:00h as 17:00h ou em duas noites, durante a
semana, das 19:00h as 23:00h, em média trés vezes por més.

Duracao:

Previsao de inicio dos cursos: NOVEMBRO/DEZEMBRO DE 2009
Previsao de término dos cursos: ABRIL/MAIO de 2011

Local das Aulas:

Faculdade Paranaense — FACCAR
Regime de Aprovacao:

Em conformidade com a Resolu¢do n° 01/2007 do CNE/CES — Conselho Nacional de
Educacdo, para ser aprovado o aluno deverd obter, em cada disciplina, freqiiéncia
minima de 75% (setenta e cinco por cento) e nota minima de 7,0 (sete) inclusive na
monografia, para receber o Certificado de Especializacdo que serd emitido pela
Instituicao.

Numero de Vagas por Turma:

Minimo: 30 vagas
Méaximo: 40 vagas

Matricula:

Para efetuar a matricula o aluno devera apresentar:
a) Fotocopia do RG e do CPF;
b) Fotocdpia autenticada do diploma de graduacao;
c) Fotocopia da certiddo de casamento (somente quando houver alteracao no
nome);
d) 2 (duas) fotos ¥ recentes;
e) Contrato assinado (fornecido pela Instituic&o).



Coordenacao:

Hélder Miranda de Paiva (pés@faccar.com.br)

Taxa de Inscricéo:

R$ 50,00 (cinglienta reais)

Mensalidade:

19 (dezenove) parcelas de R$ 220,00 (duzentos e vinte reais)

O vencimento serd todo dia 10 (dez) de cada més. O atraso da parcela, apds a data
do vencimento, implicard na aplicacdo da Lei n°® 9.298, de 01/08/1996, onde esta
prevista multa de 2% (dois por cento), juros de 1% (um por cento), mais correcao
monetéria pela FGV/IGP-M. A 12 (primeira) parcela devera ser paga até o 1° (primeiro)
dia de aula. Os valores mensais serdo corrigidos pela inflacdo FGV/IGP-M conforme
permissao legal.

Monografia:

Os alunos deverdo elaborar a monografia em cumprimento das exigéncias da
Resolugao n°® 01/2007 do CNE/CES.

Os custos com orientagdo ja estéo inclusos no valor das mensalidades.

OBSERVACOES GERAIS:

Se algum curso nado preencher o n°® minimo de vagas estabelecidas, serdo devolvidos
aos inscritos os documentos e o valor da matricula.

A FACCAR reserva-se o direito de, na ocorréncia de impossibilidades eventuais,
substituir qualquer docente elencado, atendida a titulacdo necessaria e sem que haja
prejuizo aos alunos.

Ex-alunos da FACCAR gozar&do de um desconto de 10% ( dez por cento) no valor
das parcelas.

RESERVA DE VAGA:

O departamento de Pés-Graduacdo da Faculdade Paranaense — FACCAR
disponibiliza um sistema para reserva de vagas online, que deverd ser acessado no
préprio site da instituicdo ou http://www.faccar.com.br/pos/fichalnscricao.php.




